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Lançada em 2008 no âmbito do Programa Quadro para a Competitividade e Inovação

Em 2015, no âmbito do COSME -
Programa para a Competitividade das
Empresas e das PME, tem a sua
missão reforçada e alargada,
incluindo intervenção no âmbito do
Programa Horizonte 2020:

e os serviços de 
apoio à gestão da 

inovação

Serviços KAM – Key Account Management (para empresas com projectos
aprovadas no programa SME Instrument)

Serviços EIMC – Enhancing Innovation Management Capacity (para empresas
com assinalável grau de inovação e potencial para a internacionalização)

Enterprise Europe Network



Abrangência da Rede

600 organisações
54 países

3000 técnicos ao serviço das PME



Performance 2008-2014



A Enterprise Europe Network - Portugal

http://www.enterpriseeuropenetwork.pt



A Enterprise Europe Network - Portugal

A Enterprise Europe Network Portugal oferece 
um conjunto de serviços descentralizados e de 
proximidade, que apoiam as PME no seu 
processo de internacionalização e na 
identificação de parceiros estratégicos para a 
inovação e o desenvolvimento sustentado dos 
seus negócios. 



Serviços

• Informação e aconselhamento sobre assuntos europeus (legislação 
comunitária, normas técnicas e certificações necessárias em 
mercados comunitários e extracomunitários, concursos públicos)

• Apoio à inovação e parcerias tecnológicas (Bolsa de ofertas e 
procuras de tecnologia e de negócios, procura de parceiros para 
projetos, organização de eventos de b2b, informação sobre 
mercados, organização de missões empresariais em Portugal e ao 
estrangeiro)

• Comunicar à Comissão Europeia os problemas e perspectivas dos 
empresários



Serviços

• Apoio no acesso a financiamento europeu (H2020, COSME).

Colaboração estreita com o GPPQ e respectivos NCPs sectoriais

• Diagnóstico e aconselhamento especializado em gestão da 
inovação para PME inovadoras e com elevado potencial de 
internacionalização (serviços KAM e EIMC)

e os serviços de 
apoio à gestão da 

inovação

Serviços KAM – Key Account Management (serviços de coaching para
empresas com projectos aprovados no programa SME Instrument)

Serviços EIMC – Enhancing Innovation Management Capacity (para
empresas com assinalável grau de inovação e potencial para a
internacionalização)



Serviço EIMC 
Enhancing the Innovation Management Capacity of SMEs

• Para PMEs com um efectivo potencial de crescimento 
internacional através de serviços/produtos inovadores, 
mas que precisam de melhorar a sua capacidade de 
gestão de inovação

• Financiado pelo Horizonte 2020

Objectivo: Melhorar a Capacidade de Gestão de Inovação 
das PME

Como?

Prestar um pacote de serviços de 7 dias às PMEs, que inclui:

• Diagnóstico das capacidades de internacionalização e de 
gestão de inovação da empresa

• Plano de Acção visando robustecer as áreas identificadas 
como tendo potencial de melhoria.



Plataforma de pesquisa e divulgação de ofertas e procuras de 
tecnologia, negócio e procuras de parceiros para projectos de 
I&D (no âmbito do Portugal 2020 e H2020)

Converge informação com a maior dase de dados Europeia de 
ofertas e procuras de tecnologia e de negócio – POD
Partnering Opportunities Database da Enterprise Europe Network. 

Oportunidades para empresas e investigadores:
• Divulgar as suas tecnologias, produtos e serviços em mercados e sectores 

tecnológicos e industriais específicos;
• Encontrar novos parceiros de negócio e de TT
• Pesquisar eventos e B2B sectoriais 
• Fazer benchmarking e monitorizar a concorrência 

Bolsa de Tecnologia e Negócios: 
www.bolsatecnologia.pt



Bolsa de Tecnologia e Negócios: 
www.bolsatecnologia.pt



• Apoio de proximidade: Rede de 600 organismos de apoio a 
PMEs (+ de 3000 técnicos afectos à rede)

• ANI é representante nacional nos Grupos Sectoriais da Rede EEN 
das “Micro e Nanotecnologias” e “Saúde”.

• Política de “no wrong door”: há sempre uma resposta ou um 
encaminhamento para as questões da empresa “cliente”

• Relação “win-win” com as empresas e centros de I&DI

Como funcionamos:



Obrigada!

Rita Silva
een-portugal@aninov.pt


